
 

 

 

                                 KURUMSAL ALACAK YÖNETİMİ 

 

• Alacak yönetiminin önemi 

• Vadeli satışlarda dikkat edilecek hususlar 

• Alacakların maliyetinin hesaplanması 

• Alacaklara bağlanan kaynakların tutarı ve etkileyen faktörler 

• Ekonomik konjonktürün incelenmesi 

• Sektörel özelliklerin bilinmesinin önemi 

• Kredili satış politikası 

• Müşterilerin kredi değerliliğinin tespiti 

• Müşterilerde aranacak nitelikler 

• Müşteri hakkındaki bilgi kaynakları 

• Müşterilere tanınacak limitlerin belirlenmesi 

• Firma ile ilgili erken uyarı sinyalleri 

• Problemli alacakların önceden tespiti 

• Tahsilat politikaları 

• Müşteriyle tahsilat müzakereleri 

• Riskin kapatılması 

      Süre 2 gün 

 

 

 

 

 

 

  


